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LA NOSTRASTORIA

1969

FITT nasce  dalla
passione  e dalla  
lungimirante  
creatività del  suo 
fondatore  Rinaldo  
Mezzalira…

anni '70-'90

…raggiunge  la
leadership  in Italia 
e  consolida la
propria presenza  sul 
mercato
Europeo…

anni 2000 dal 2007  al
futuro

…la gestione  
dell’azienda passa  
ad Alessandro  
Mezzalira,
la seconda  
generazione  di
imprenditori  che 
guida il
gruppo all’insegna  
della continuità.

…si afferma  
negli Stati Uniti,  
in Australia
e Giappone  
grazie a  
partnership  
tecnologiche
e commerciali…





LA NOSTRAORGANIZZAZIONE

GARDEN
Division

BUILDING
Division

INDUSTRIAL
Division



BREVETTO “NTS NO TORSION SYSTEM” (il tubo che non si torce-anni 90)

Espansione immediata in Europa Occidentale (Germania, 
Francia, Spagna in primis).

Dopo pochissimi anni presenti in tutta l’Europa, Russia 
compresa.



BREVETTO “NTS NO TORSION SYSTEM” (il tubo che non si torce-anni 90)

A fine anni 90 il brevetto è stato lo strumento per entrare in: 

USA  
Canada 
Giappone
Australia 
Nuova Zelanda

I produttori locali hanno chiesto di potere avere il brevetto in licenza e 
successivamente il prodotto NTS ci ha consentito di entrare in Sud Africa, 
America del Sud e Caraibi.



DAL 1999 AL 2015

Depositati molti altri brevetti.

5 di essi hanno permesso l’affermazione in 
settori di mercato nuovi

Alcuni brevetti sono stati licenziati ad aziende 
multinazionali per applicazioni che Fitt non potrebbe 
adeguatamente coprire.



DAL 2015
Decisione di potenziare il marchio Fitt.

Potenziata struttura interna all’azienda dedicate alla Ricerca e 
Sviluppo.

Avviate collaborazioni con Università degli Studi di Padova.

Ufficializzata la figura dell’IP Manager che affianca l’R&D in tutto il percorso di 
creazione prodotti.
L’IP Manager si occupa di studiare la migliore strategia di deposito, affianca I 
professionisti esterni nella stesura e prosecution brevettuale e partecipa a tutte le 
udienze di opposizione assieme ad un collega dell’Ufficio R&D.



OBBIETTIVI FITT:

Tutti prodotti a marchio FITT devono essere innovativi e quindi 
brevettabili in modo da differenziarsi dagli altri all’interno del 
mercato.

Anche i prodotti a marchio terzi devono possedere un grado di 
innovazione seppur minore.

I mercati europei più evoluti (Francia e Germania) sono sempre i 
mercati di lancio iniziale.

Alcuni mercati esteri affrontati con il solo online e con soli prodotti 
brevettati (UK in primis, Africa subsahariana).



OGGI !
Utilizzo massiccio del PCT (brevetto «yoyo» depositato nel 2014 in 
Europa/EPO e in altri 30 stati).

Attualmente circa 70 domande di brevetto in corso 
in varie giurisdizioni discendenti da 5 depositi PCT.



PERCHE’ IL BREVETTO

Consente di entrare in mercati diversi offrendo un 
prodotto unico; 

Consente di differenziarsi rispetto alla concorrenza evitando guerre 
basate sul prezzo; anzi riusciamo a vendere ad un prezzo più alto perché 
siamo gli unici a disporre di determinate soluzioni;

Consente di presentarsi come partner tecnologici anziché 
meri terzisti di fronte a soggetti quali la GDO/GDS.

Consente di bloccare i concorrenti anche qualora il prodotto 
non sia poi messo in commercio da Fitt.



Grazie a tutti per l’attenzione  


